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ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА 

К отчетности 2025года 

По итогам отчетного 2025 года: 

 Чистая прибыль общества по сравнению с прошлым годом снизилась на 52%, выручка по 

основному виду деятельности снизилась на 13% 

Компания ООО «СКС», действительно получила пониженный финансовый результат. Хотим заверить 

вас, что получение данных финансовых показателей не является результатом каких-либо 

целенаправленных действий по занижению налоговой базы, а вызвано исключительно объективными 

экономическими фактами и сложной конъюнктурой рынка, на котором мы осуществляем деятельность. 

Наша компания работает в сфере агропромышленного комплекса, специализируясь на торговле зерном, 

крупами и кормами для сельскохозяйственных животных. Данный рынок в последние годы 

характеризуется исключительно высокой волатильностью и зависит от ряда внешних обстоятельств, 

которые мы не в силах полностью контролировать. 

Основные причины, повлиявшие на финансовый результат: 

 Критическое изменение в работе ключевого партнера. Наше основное предприятие-поставщик, 

благодаря сотрудничеству с которым мы формировали значительную часть выручки, в связи с 

проведением специальной военной операции (СВО) было вынуждено практически полностью 

переориентировать свои производственные мощности на выполнение государственного оборонного 

заказа. Мы, выступая в роли его торгового дома, напрямую не участвуем в этих государственных 

контрактах. 

 Дефицит оборотных средств из-за длительных отсрочек. Государственные контракты, которые 

выполняет наш поставщик, характеризуются очень значительными отсрочками платежей. В связи с этим 

предприятие-поставщик, в свою очередь, стало осуществлять расчеты с нами за поставляемую 

продукцию с серьезными задержками. Когда объем расходов на закупки, логистику и хранение остается 

высоким, а поступления денежных средств от основного дебитора замедляются, мы вынуждены крайне 

тщательно и выборочно подходить к планированию новых закупок, что неизбежно сокращает обороты и 

рентабельность. 

 Сильная сезонность и отложенный спрос. Второй квартал традиционно является периодом низкой 

активности в нашем сегменте. Основные закупки зерна нового урожая еще не начались, а запасы 

прошлого урожая к этому времени реализованы. Спрос на корма со стороны животноводческих хозяйств 

в этот период также носит плановый, а не оптовый характер. 

 Высокая волатильность цен на сырье. Мы столкнулись с резкими и непредсказуемыми колебаниями 

закупочных цен на зерно. Цены на сырье оставались высокими в начале года, в то время как отпускные 

цены на готовую продукцию (крупы, корма) не могли быть повышены пропорционально из-за снижения 

покупательской способности. 

 Снижение покупательской способности. Экономическая ситуация в стране привела к снижению 

платежеспособного спроса как со стороны конечных потребителей (на крупы), так и со стороны 

сельхозпредприятий (на корма). В условиях роста себестоимости мы были вынуждены сдерживать рост 



цен, чтобы сохранить рыночные позиции и клиентскую базу, что напрямую отразилось на 

рентабельности. 

Хотим подчеркнуть, что получение убытка в отдельно взятом отчетном периоде не является стратегией 

нашей компании. Мы являемся добросовестным налогоплательщиком и полностью осознаем свои 

обязательства перед бюджетом. 

Наши планы по выходу на прибыльную работу: 

Мы активно ведем переговоры по заключению контрактов на поставку продукции с нового урожая, 

который ожидается в 2026 году. 

Проводим оптимизацию логистических цепочек и складских запасов для снижения издержек. 

Разрабатываем новые маркетинговые подходы для стимулирования спроса и удержания существующих 

клиентов. 

Мы уверены, что указанные негативные факторы носят временный характер, и в последующих отчетных 

периодах наша компания вернется к стабильной прибыльной работе и будет исправно исполнять свои 

налоговые обязательства. 

 

 

 

Генеральный директор                                      Илларионов В. Я. 
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